DELTICOM

Du liebst schone Motorrader? Wir auch! Du maochtest diese Leidenschaft auch im Beruf ausleben? Kannst du! Du kennst jeden Reifen und
hast ein Hiandchen fiir alles, was mit Einkauf zu tun hat? Perfekt! Dann suchen wir dich als

(Junior) Einkaufsmanager (m/w/d) Business Unit Motorrad
o

Die Delticom AG |st das filhrende E-Commerce-Unternehmen fiir Reifen in Europa.

-
mie_fgnggérnmarken Reifendirekt, Motorradreifendirekt & Tirendo sind wir die 2
. ir begeisterte Endkunden. Auch fiir Geschiftskunden sowie GroBkunden § a
haben W|r auhmseng Plattform autvre1femmllne immer ein passendes Angebot.

Motorrader, Fahrraq, '
und Vertriebsplattform:

Du kannst die Tour starten, wenn du

e  eine abgeschlossene Ausbildung im GroRB- und AuBenhandel oder eine vergleichbare Ausbildung hast

e  (ber Berufserfahrung im nationalen oder internationalen Vertrieb und Kenntnisse im technischen Bereich KFZ-Handel,
insbesondere Zweirad, verfligst

o fundierte Kenntnisse in Verhandlungsfiihrung, strategischer Planung und im Einkauf, Lieferantenmanagement und in der
Marktanalyse hast

e sicher im Umgang mit MS Office, insbesondere Excel, bist
e verhandlungssichere Englischkenntnisse hast
e  eigenstandig arbeiten kannst und ein gutes Kommunikationsvermodgen hast

e vorteilhafterweise Produktkenntnisse im Bereich Motorradreifen/Rollerreifen und Quadreifen mitbringst

Die vielseitig und interessant gestaltete Route bietet dir spannende Herausforderungen, in die du all deine Leidenschaft und dein Know-how
einbringen kannst

e  Eigenverantwortlicher Einkauf von Reifen inkl. Budgetverantwortung

e Operative Bestellabwicklung bei Herstellern und Lieferanten, inkl. Kundenbestellungen aus dem Grofhandel, Transportnachlauf

e Verantwortung der Warenbeschaffung und Disposition von ausgewahlten Lieferanten (Termin-, Engpass- und
Ruckstandsverfolgung)

e  Operatives Bestandsmanagement

e Importabwicklung, Steuerung und Planung der Warenstréme per Seefracht

e Enge Zusammenarbeit mit dem strategischen Einkauf Business Unit Moto, der Logistik, dem Marketing und externen Dienstleistern
e  Fihrung von Preis- und Konditionsverhandlungen, strategische Lieferantenentwicklung und Portfoliomanagement

e Entwicklung und Umsetzung von Lieferanten- und Warengruppenstrategien

e Analyse, Optimierung und Automatisierung von Beschaffungsprozessen

e  Markt-, Preis- und Supply-Chain-Analysen sowie Ableitung strategischer Konsequenzen und Handlungsalternativen

Auf deiner Reise, die du sofort oder auch spater in Vollzeit starten kannst, wirst du begleitet von einem dynamischen, kollegialen Team,
welches deine Leidenschaft teilt und dein Engagement, deine Kontaktfreude und deine Fahigkeit, eigenverantwortlich zu arbeiten, zu
schatzen weiR.

Am Ziel erwarten dich neben einer attraktiven Vergiitung

e  Weiterbildungs- und Entwicklungsmoglichkeiten
e  Familienfreundliche Arbeitszeitgestaltung

e Moglichkeit des hybriden Arbeitens

e  Betriebliche Versorgungsleistungen

Wenn du dich angesprochen fiihlst und dir vorstellen kannst, dich gemeinsam mit uns auf dieses spannende
Abenteuer Richtung Zukunft zu begeben, dann lass es uns wissen und bewirb dich mit deinen aussagekraftigen
Bewerbungsunterlagen, der Angabe deines friithestmdéglichen Eintrittstermins sowie deiner jahrlichen
Gehaltsvorstellung.

Uber den QR Code gelangst du auf unser Bewerbungsformular.

Wir freuen uns darauf, dich kennenzulernen!

Delticom AG - Briihlstr. 11 - 30169 Hannover - www.delti.com



